
Если не видно разницы, зачем платить больше?
02.11.2016 17:06 - 

А мне хочется ответить супер-репетитору из истории « Занятия не по карману ». Я как
раз из тех «нерадивых» учеников, которые сначала пропускают занятия, а потом и вовсе
отказываются от них.

  

Проблема эта характерна не только для репетиторов. Такое случается
и с фитнес-тренерами, косметологами, преподавателями по вокалу или кулинарному
мастерству, иными словами, со всеми другими людьми, которые вроде как ставят своей
целью вас чему-то научить или сделать вас лучше за ваши деньги.

  

Всё начинается очень красиво: ты находишь специалиста, который обычно стоит больше
других. Он рассказывает о своём образовании, сертификатах, опыте и революционных
методиках, всячески стараясь подчеркнуть, что стоимость его услуг более чем
обоснована и вообще тебе весьма повезло, что в его плотном графике нашлось
свободное местечко, ведь у него всегда всё расписано.

  

И ты, вдохновлённый и счастливый, что попал к гуру (не меньше, судя по его описанию),
начинаешь ходить на занятия (оплата всегда почасовая или за урок). И тут начинается
самое интересное: гуру, оказывается, работает не лучше, а иногда и хуже своих
скромных коллег, которые просят за свой труд меньше. Мегарепетитор английского из с
амого лучшего вуза страны
сам разговаривает, как люди с кассеты по аудированию из вашего пятого класса,
да и пособия использует той же древности. Наикрутейший фитнес-тренер запрещает
вам есть желтки от яиц, а половину тренировки смотрит в телефон. Косметолог уродует
вас процедурой, которая не подходит вашему возрасту и типу кожи. Учитель кулинарии
учит вас готовить винегрет и заправляет «Цезарь» майонезом.

  

Неделю или две ты регулярно посещаешь занятия, отстёгивая каждый раз немаленькую
такую сумму, и каждый раз ожидаешь, что будет что-то новое — что-то, что
принципиально оправдывает эту цену. Но каждый раз натыкаешься на новый уровень
некомпетентности. Мотивация падает до нуля. К сожалению, не все могут послать
«специалиста» сразу и прямо. Кто-то «болеет» ради экономии своих денег, кто-то
пытается сбить цену. Но кончается всё всегда одинаково: человек бросает эти
бесполезные занятия.
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В общем, если вас постоянно задалбывают подобные ученики, может, стоит
не плакаться в интернете, а задуматься о качестве оказываемой услуги?

  

 Read Full Article
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